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Kısaca Fikret Petrol
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⮚ Fikret Petrol, tüzel kişi müşterilerine ait ulusal taşıt tanıma sistemine
kayıtlı araçlarının nerede, ne zaman ve ne kadar yakıt aldığı; km 
başına ne kadar yakıt harcadığı gibi detaylı bilgilere erişim 
sağlayarak muhasebe ve idari işlerin yoğunluğunu azaltan
platform hizmeti sunmaktadır.

⮚ Türkiye'nin ilk Opet Yakıt Kart distribütörü Fikret Petrol, ulusal taşıt 
tanıma sisteminin Haziran 2025'te devreye girmesiyle birlikte 
otomasyonlu akaryakıt satışında uçtan uca dijital çözümler ile 
sektörün öncüsü konumundadır.

⮚ Fikret Petrol'ün geliştirdiği uçtan uca dijital otomasyonlu akaryakıt 
satış çözümleri, dijital platformları ve iş ortaklıkları aracılığıyla 
büyümeye devam etmektedir.
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Fikret Petrol Ortaklık Yapısı ve Kurucusu
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Dr. Ali Yücelen Mustafa Yücelen

Dr. Ali Yücelen, Bilkent Üniversitesi İşletme Bölümü’nden
mezun olmuş; lisans eğitiminin ardından kamu
sektöründe çeşitli görevlerde bulunmuş, Rekabet
Kurumunda Araştırma Uzman Yardımcısı olarak
çalışmıştır. ABD’de George Washington Üniversitesinde
yüksek lisansını tamamlamış, sonrasında İş Bankası
Teftiş Kurulunda Müfettiş Yardımcısı olarak görev
yapmıştır. Ankara Üniversitesi Sosyal Bilimler
Enstitüsünde doktora derecesini alan Yücelen, akademik
çalışmalarını Massachusetts Teknoloji Enstitüsünde (MIT)
tamamladığı profesyonel eğitim programı ile
sürdürmüştür. Ali Yücelen, Yücelen Şirketler Grubu’nu
kurmuş ve halen İcra Kurulu Başkanı olarak görev
yapmaktadır.

70%

30%

Ali YÜCELEN
Yönetim Kurulu Başkanı
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Fikret Petrol Kilometre Taşları
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2003

2007 Ekim 2025

‘’Opet Yakıt Kartı’’ 
Mersin’de uygulamaya 

başlandı

2012 2024 Eylül 2025

2021 2025

Opet ile Türkiye genelinde yakıt 
otomasyon sistemi (Otobil) 

konusunda bir iş ortaklığı 
başlatılarak TTS/UTTS 
faaliyetine başlandı

Fikret Petrol 100 milyon litrelik 
yakıt satışını aşarak Otobil 
Türkiye Satış Şampiyonu 

ödülüne layık görüldü.

Fikret Petrol Türkiye 
genelinde TTS/UTTS 

sektöründe %2 pazar payıyla 
lider distribütör

Sermaye piyasalarında 
büyüme stratejisi hayata 

geçirildi. Özel sektör 
borçlanma ihraçlarına 

başlanıldı.

Fikret Petrol Genel 
Müdürlüğü Ankara'dan 

İstanbul'a taşındı

Halka arz süreci 2027 
yılının ortasında
tamamlanması 

hedeflenerek başlatıldı

Kamion uygulamasında 
uçtan uca dijital gömülü 

olarak otomasyonlu 
akaryakıt satış aracılığı 

projesi tamamlandı.

Ocak 2026

Fikret Petrol 2003’te 
Mersin’de ilk istasyonu ile 

faaliyete başladı
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Otomasyonlu Akaryakıt Satış Sistemi Nedir?

Müşteriler akaryakıt 
almak için istasyona 

gelir
1

2

3
4

5

Müşteri ikmal yaparak mali değeri 
olmayan bilgi fişi alır.

Otomasyon üzerine OPET ve Fikret Petrol 
bilgilendirilir.

OPET Bilgi fişini Fikret Petrole fatura eder.Fikret Petrol müşteriye fatura ederek, 
bankaya tahsile gönderir.

Müşteri DBS hesabına ödeme yapar ve 
Fikret Petrol bankadan tahsil eder.

Şirket taşıtlarının OPET/SUNPET istasyonlarından otomatik olarak yakıt almalarını sağlayan ve dolum bilgilerini el 
değmeden elektronik ortamlarda müşteriye ulaştıran ayda 2 defa faturalandırma ile yönetilen bir sistemdir.  
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Mobilite Merkezli B2B Ödeme Global Pazar ile Türkiye Karşılaştırması 

GLOBAL PAZAR
Kaynak: UBS 

Filo ve Mobilite Pazarı

~$4 trilyon

Yakıt Kartı Penetrasyon

%28

Employee Benefits TAM

~$1,1 trilyon

Otomasyon Dışı Filo Pazarı

>%70

TÜRKİYE PAZARI
Kaynak: EPDK Ocak 2026 Akaryakıt Raporu

Toplam Akaryakıt Pazarı (Ocak 2026 - Yıllıklandırılmış)

~$49 milyar

Otomasyon Pazarı (Ocak 2026 - Yıllıklandırılmış)

~$16 milyar

UTTS Kapsamındaki Araç Sayısı

~7 Milyon 

UTTS Devreye Giriş

Haziran 2025
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Türkiye Akaryakıt Pazarı: Toplam Büyüklük ve Otomasyon Fırsatı

Kaynak: EPDK 2026 Ocak akaryakıt raporu, son 3 aylık veriler yıllıklandırılarak hesaplanmıştır.

Otomasyon: TTS ve UTTS satışları

TOPLAM PAZAR 
BÜYÜKLÜĞÜ HEDEFLENEN 

OTOMASYON PAZAR 
BÜYÜKLÜĞÜ

~39 milyon m3

Yıllık toplam yurt içi 
akaryakıt satışı

~$16 milyar
Yıllık ciro

~13 milyon m3

Yıllık toplam hacim 

~$49 milyar
Ekonomik büyüklük

• UTTS ile gelen zorunlu ticari kullanım
-dijitalleşme ve operasyonel takip
ihtiyacı nedeniyle yapısal olarak
genişleyen pazar.

• Yakıt tüketimi zorunlu ve düzenli
olduğundan tamamen öngörülebilir
ve sürdürülebilir gelir yapısı

• Yeni filo sözleşmeleriyle hızlanan
araç sayısı ve hacim büyümesi

140+ bin m3

Yıllık toplam hacim 

$190+ milyon
Yıllık ciro

FİKRET PETROL

OPET OTOMASYON 
TOPLAM PAZAR 

BÜYÜKLÜĞÜ

~3 milyon m3

Yıllık toplam hacim 

~$3 milyar
Yıllık ciro
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Otobil Pazarı ve Performansımız
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17 Bin
Cari

4 Bin
Aktif Cari

57 Bin
Aktif Araç

700 Mio TL
Aylık Ort. Ciro 

6% Opet 
Otomasyon 

Cirosundaki Payı

~1,3 Milyar TL
Müşteri DBS Limiti
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UTTS Fırsatları: Platformlara Gömülü İşbirliği
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Türkiye'nin önde gelen lojistik pazar yeri Kamion ile kurulan iş birliği kapsamında, 
Kamion üyelerine uçtan uca dijital çözüm sunulmaktadır.

Mart 2026'da hayata geçen proje ile UTTS'li Kamion uygulaması kullanıcıları; 
uygulama üzerinden dijital başvuru yaparak Fikret Petrol'ün otomasyonlu akaryakıt 
satış platformuna erişebilmekte, kredi kartları ile bakiye yükleyerek akaryakıtlarını 
indirimli satın alabilmekte, harcamalarını dijital ortamda takip edebilmekte ve 
faturalarını elektronik olarak alabilmektedir.
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Otomasyon Satışlarında Kümüle Büyüme Dinamikleri

Sektör 12 Ay Kümüle 
Otomasyon Satış Gelişimi

(bin m3)

Kaynak: EPDK Petrol Piyasası Aylık Sektör Raporu, TTS ve UTTS verileri

Sektör 12 Ay Kümüle 
Otomasyon Satış Gelişimi

(milyon $)

Zorunlu UTTS Başlangıcı Zorunlu UTTS Başlangıcı
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Fikret Petrol Kümüle Satış ve Ciro Performansı
Fikret Petrol 12 Ay Kümüle 

Satış Gelişimi
(bin m3)

Fikret Petrol 12 Ay Kümüle 
Ciro Gelişimi

(milyon $)
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Alacak Riski Yönetimi

Kontrol dashboard’u ile anlık 
olarak;

✔ Müşterilerin limitleri,,

✔ Ödeme ve teminatları

Müşteri tüketimi birlikte 
incelenerek «0» risk ile 
operasyon yönetilmektedir. 

Alacak Riski Yönetimi
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Otobil Performans Metrikleri
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Satış Gelişimi Aktif Aylık Ortalama 
Müşteri Sayısı

2023 2024 2025

%15 (Adet)
(Milyon Litre)

Yılın ilk yarısı Yılın ikinci yarısı

48,4 48,7
55,450,7

58,1
67,3

2023 2024 2025

4.061 4.279 4.293 4.100 4.459 4.445 
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Bilanço ve Gelir Tablosu
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Toplam Özkaynaklar Brüt Kârlılık

1.236 1.113

20252024

(Milyon TL) (Milyon TL)

564
376

20252024
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Bilanço ve Gelir Tablosu
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EBITDA Vergi Öncesi Kârlılık

363

120

2024 2025

(Milyon TL)

352

118

2024 2025

(Milyon TL)
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2026 Ticari Otomasyonlu Satış Brüt Kâr Projeksiyonu

16

Ortalama Satış Fiyatı*
(TRY/litre) 

Yıllık Satış Hacmi
(Milyon litre) 

Satış Cirosu
(Milyar TRY) 

Brüt Kâr & Marj
(Milyon TRY,  %)

*Motorin (%90), Benzin (%10) (TRY/litre)
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2026 Ticari Otomasyonlu Satış Brüt Kâr Projeksiyonu
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Milyon TRY
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Teşekkürler
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